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Giday Andrds—Arva Ldszlo

A meéretfuggo vallalati adozas

A kkv-k meguvédése a globalizdcio negativ hatdsaitol

Size-Related Corporate Taxation
How to Protect SMEs From the Adverse Effects of Globalization?

V/mé @

Osszefoglalds

Cikkiinkben mindenekel6tt at kivanjuk tekinteni, hogy a 20. szazad végén kialakult, saja-
tos globalizaciénak milyen a jellemz6 miikodési modellje, és hogy ez a mtikdodési modell
miként hatott az olyan elmaradott perifériaorszigok gazdasagdra és tarsadalmara, mint
amilyen Magyarorszag is volt a kilencvenes évek elején. Az alapkérdésiink: mi az oka a
hazai kozépvillalatok viszonylagos versenyképtelenségének a nagy nemzetkozi vallalko-
zasokkal szemben, és miként lehetne ezt a versenyhdtranyt piackonform mdédszerekkel
csokkenteni. Az elemzés sordn egyrészt attekintjiik a globalizdciéra vonatkozé igen gaz-
dag hazai és nemzetkozi szakirodalmat, valamint szamitdsokat végziink a javasolt megol-
das(ok) pénzigyi (koltségvetési) hatdsaira vonatkozéan. Az altalunk is javasolt, vallalati
méretnagysaghoz kapcsolodo tarsasigi ado, illetve a szintén véllalati méretnagysaghoz
kapcsol6dé tarsadalombiztositasi elvondsok nem jelentenek piactorzitist, hanem inkdbb
a normdlis piaci verseny helyredllitdisinak lehetnek az eszkozei. Reményeink szerint a
javaslatok egy miikod6képes makrogazdasdgi megoldast szolgaltathatnak nemcsak Ma-
gyarorszag esetében, hanem egyéb, hasonlé helyzetben 1év6 orszagoknak is.
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Summary

This article primarily gives an overview of the typical operational model of the pecu-
liar globalization that evolved at the end of the 20th century and its impact on the
economies and societies in the backward periphery, including Hungary, in the early
1990s. The basic questions are: what is the reason for the relative non-competitiveness
of Hungarian medium-sized companies in comparison to large international compa-
nies, and how can this competitive disadvantage be reduced with market-conformant
methods? An overview is given of the extensive Hungarian and international litera-
ture on globalization, and calculations are made on the financial (fiscal) impacts of
the recommended solution(s). The size-related corporate tax and size-related social
insurance dues proposed by us do not distort the market, and can rather serve to
restore regular market competition. We hope that these recommendations may serve
a viable macroeconomic solution for Hungary as well as other countries in a similar
situation.

Journal of Economic Literature (JEL) codes: L26, H2, F6, |3
Keywords: small and medium-sized companies, transnational corporations, globaliza-
tion, corporate taxation, competitiveness

A GLOBALIZACIO SZAKASZAI

A globalizdcié mar tobb szaz, masok szerint azonban akar ezer éve is zajlé folyamat, van,
aki mar a Rémai Birodalmat is egyfajta globalizaciénak tekinti, de a torténészek és koz-
gazdaszok dltalaban egyetértenek abban, hogy a globalizéci6 alapvetSen a nagy foldrajzi
felfedezések ota létezik (lasd példaul Benichi, 2007; Katona et al., 2013; Berger, 2003).

Az IMF, a Nemzetkozi Valutaalap szerint a globalizaciénak a kovetkezé f6bb aspek-
tusai ktllonboztethet6k meg:

— a kereskedelmi tranzakciok nemzetkozivé valasa;

—a nemzetkozi beruhazasok és a nemzetkozi tékedaramlas;

— nemzetkdzi migricio;

— a tudas és az ismeretek nemzetkozivé valasa (IMF, 2000).

A tapasztalatok azt mutatjdk, hogy a technolégiai, jogi és kulturalis globalizdci6t
rendszerint a gazdasagi globalizicié el6zi meg, és azok mintegy a globalizacié egyéb
aspektusainak el6feltételeiként szolgdlnak.

A gazdasagi globalizdciot viszonylag jol lehet mérni, példaul a kereskedelem és a
nemzetkozi t6kemozgasok osszes termeléshez valé viszonyaval, illetve a nemzetkozi
mobilitds szamaival is. A globalizacié szimait elemezve szembetiing, hogy voltak kor-
szakok, amelyek sordn a globalizacié csak lassabban véltozott, mig mds id6szakokban
a globalizaci6 felgyorsuldsanak lehettiink a tandi.

Angus Maddison (2007) altal 6sszegytijtott, hosszi tava gazdasagi id6sorok alapjian
viszonylag j6 képet kapunk arrdl, hogy a globalizdcié mely id6szakokban volt gyor-
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sabb, és mikor lassult le inkdbb. A globalizacié eltéré iiteme egyébként szamos koz-
gazdasz vagy szociol6gus munkdiban felbukkant (pl. Berger, Benichi vagy Maddison).
Maddison szdamai alapjan azt latjuk, hogy a globalizacié elsé hullimara az 1500-1600-
as években kertlt sor. Ezt a hullimot egy jelentSs globalizacios lassulds kovette, majd a
yhosszu 19. szazad”, vagyis a francia forradalomtél az els6 vildghdboruig tart6 id6szak
soran ismét a globalizacié Utemének gyorsuldsa kovetkezett, mig az 1914-t6l egészen
az 1970-es évekig tart6 id6szak a globalizacié Gjabb apalyat hozta, amit aztan az 1970-
es évektd] napjainkig tart, sokak szerint j jelenségeket is hozo, tjabb globaliziciés
dagdly valtott fel. Suzanne Berger kiemelte a 19. szazadi globalizicié és napjaink glo-
balizaciés folyamatainak hasonlésagait, felhivva a figyelmet arra, hogy ahogy a 19.
szazadi globalizdcio is egy hosszabb globalizaciés apdlynak, valamint a nemzetallamok
egymadsnak feszillé versengésének adta at a helyet 1914-ben, véleménye szerint egy
hasonlé forgatékényv nincs kizarva napjainkban sem.

A még maig is hat6 globaliziciés folyamatok tulajdonképpen alapvetSen a maso-
dik vilighdborut kovetden, az 6tvenes évek masodik felétdl, illetve a hatvanas évektsl
kezdtek el6bb lassabban, majd egyre gyorsabb titemben megjelenni és kibontakoz-
ni a vilaggazdasagban. Ugyanakkor azt is latni kell, hogy ez a globalizaciés folyamat,
amelynek a lényege, hogy a nemzetkozi kereskedelem, illetve a nemzetkozi tékea-
ramlds a nemzeti gazdasagok novekedési titemeinél gyorsabban novekszik, nem volt
el6zmények nélkiili, és érdekes médon, a globalizacié kordbban mar legalabb egyszer
latvanyosan 6sszeomlott.

Suzanne Berger amerikai szociolégus és kozgazdasz, a Massachusetts Institute of
Technology, az MIT kutat6ja, még 2003-ban, tehdt joval a 2008-as gazdasdgi valsag
el6tt irt egy nagyon érdekes elemzést, Notre premiere mondialisation (A mi els6 globa-
lizaciénk) cimmel. Ebben a konyvben a szerzé nem kevesebbet allitott, mint hogy az
elso sikeres globalizdciéra mar a 19. szizad soran sor kerult, amikor Napdleon bu-
kasdt, illetve a napdleoni korszakot lezaré bécsi kongresszust, azaz 1815-6t kovetSen
a nemzetkozi kereskedelem és a nemzetkozi tékekivitel hihetetlen ttemi fejlédés-
nek indult, és ez a globaliziciés folyamat el is tartott egészen az elsé vilaghdbortig.
Egyébként mas francia kdzgazdaszok (mint példaul Benichi, 2007) arra is felhivtak
a figyelmet, hogy mar a 19. szdzadi globalizaciés hullam el6tt is volt példa hasonlé
globalizdcidra, nevezetesen a nagy foldrajzi felfedezéseket kovetSen, a 15-16. szdzad
soran, amikor az Eurépabdl kiindulé gyarmatositds folyamata elkezd6dott.

Raadasul a 19. szdzadi globalizicié olyan sikeresnek ttint, hogy 1909-ben, tehdt nem

sokkal az els6 vilighdborut megel6z6en egy angol jsagiré, Norman Angell, az angol
The Economist munkatdrsa azt irta egy cikkében, amelyet kés6bb konyvvé fejlesztve is
megismételt, hogy ,Eurépaban a 20. szizadban mar nem lehetséges hdbort a nemzet-
gazdasdgok szoros osszefonéddsa miatt”. Szerinte ,mindenki jéval tobbet veszitene egy
hdborts konfliktusban, mint amennyit azzal nyerni lehetne” (Angell, 1911). Sajnos, az
els6 és a masodik vilaghdbort sordn elfelejtettek szolni errél a hadvisel6knek, és aztan
ennek nyomén milliék pusztultak el, romba dontve Eur6pat és Azsia nagy részét.
Norman Angellt azéta is gyakran felemlegetik ezen téves jéslata kapcsan, itt azon-

ban szamunkra érdekesebb, hogy még egy kordbban sikeresnek és visszafordithatat-
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lannak latsz6 globalizdciés folyamat is bizony képes volt viszonylag gyorsan, egyik pil-
lanatrél a masikra akar hosszabb-rovidebb idére is ledllni, s6t, akar teljesen meg is
fordulni, helyt adva az egymadssal vetélkedé nemzetgazdasagok kiizdelmének. Az elsé
vilaghdbora utdn ugyanis éppen ez tortént, a viligkereskedelem, illetve a nemzetkozi
tokekivitel erdsen lelassult, illetve a haboruk alatt teljesen el is lehetetlenedett, és csak
az Otvenes évek végére lendult fel ismételten.

A GLOBALIZACIO LEGUJABB DAGALYANAK ELOZMENYE,
AZ IMPORTHELYETTESITO 1PAROSITAS (ISI) A 20. SZAZAD KOZEPEN

A hetvenes évek globalizaciés dagalya alapvetSen a 20. szdzad kézepén, Celso Furtado
(1956; 1964) és Raul Prebisch (1950) munkai nyoman el6térbe kertlt importhelyettesits
iparositdssal (Import Substituting Industrialisation — ISI) fuggott ossze. Mindketten a
Chilében mtikods CEPAL, vagyis az ENSZ Latin-Amerika és Karib-tengeri Bizottsaga-
ndl dolgoztak kozgazddszként. Furtado a brazil gazdasagrél irt munkaiban, Prebisch
az argentin gazdasagrol készitett elemzéseivel alapozta meg az importhelyettesits
iparositast. A kiindulé gondolat az volt, hogy az els6 vilighdboru el6tti id6kben a
latin-amerikai orszdgok (akdrcsak a vildg mds elmaradott, nem iparosodott tertiletei
is) foként nyersanyagokat, Latin-Amerika esetében els6sorban mez6gazdasigi termé-
keket exportéltak Eszak-Amerikdba és Nyugat-Furépiba, és a befolyt valutabél ipari
termékeket vasaroltak ugyanott. Az els6 és a masodik vilighabort, illetve a két vilagha-
bort kozotti nagy gazdasdgi vilsig azonban meggatolta ezeket a kereskedelmi kapcso-
latokat. Egyrészt a hdboruk idején a német tengeralattjarok blokadja, masrészt a nagy
gazdasagi valsdg sordn az elszegényedett, alacsony vasarléerével rendelkez6 eurépai és
észak-amerikai fejlett orszigok nem voltak képesek megvenni a latin-amerikai nyers-
termékeket, és az ott igényelt iparcikkeket Dél-Amerikaba leszallitani.

A latin-amerikai kozgazddszok egy része az ugynevezett strukturalista iranyzathoz
tartozott, akik nagyrészt a CEPAL-ban dolgoztak, és akik er6sen hittek az dllami segit-
séggel és kozponti tervezéssel megvalésitott importhelyettesits iparositasban. Az el-
méleti érvelést az dtvenes évek elejétdl gyakorlati 1épések is kovették. Ekkortdl kezdve
sorra kezdték a latin-amerikai orszagok, valamint mds fuggetlenné valt gyarmatok,
mint példaul India, Indonézia, Eszak-Vietnam, illetve tdbb afrikai orszag is, kormany-
zati eszkozokkel timogatni a hazai feldolgozéipar létrehozasat. Természetesen az ipar
kialakitasa nem volt egyszert, és f6ként nem olcsé dolog, ezért mar — az erGszakos
allami kozpontositds mellett — a kezdetektol fogva kulfoldi hitelekbdl (is) finansziroz-
tak az importhelyettesits iparositast, de az 6tvenes-hatvanas évek valsigmentes, stabil,
inflaciémentes gazdasigi kornyezetében ez egyaltalan nem okozott problémat.

Az importhelyettesité iparositds elméleti alapjai Friedrich List, illetve John M.
Keynes frasaihoz nyulnak vissza, és a ,strukturalista” kozgazdaszok azt dllitottak, hogy
a torténelem soran minden sikeres ipari orszig esetében volt egy erSs dllamilag ta-
mogatott és védovamokkal védett, sajat erds iparositasi szakasz. Talan nem tévediink
nagyot, ha tgy véljuk, hogy ez az importhelyettesitd iparositds erésen sértette az
Egyesiilt Allamok gazdaségi érdekeit, hiszen azzal a veszéllyel jart, hogy a kordbban
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az észak-amerikai ipar korladtlan felvev6piacat jelentd Latin-Amerika sajat termékek-
kel latja el magat.

Az importhelyettesitd iparositas kudarcat az alapozta meg, hogy a hetvenes évek
elejére egy sajdtos, akkoriban stagflicionak nevezett helyzet alakult ki a vilaggazdasag-
ban, amelyet a gazdasagi stagndlds és az inflacié egyuttes fennallasa jellemzett. A stag-
flacié teljesen ellentmondott a hagyomanyos fédramlati gazdasagi elméleteknek,
amelyekben az inflacié a gazdasag talftitottségét jelezte, és az inflacié lektizdéséhez a
kamatok emelése, illetve a koltségvetési kiaddsok visszafogdsa volt az ajanlott recept.
Természetesen ezek a lépések minden ilyen esetben erSsen lefékezték a gazdasagi
novekedést is. A hetvenes évtized stagflaciéja esetében azonban nyilvinvaléan egészen
mis okokban gyokerezett. A f6 ok az 1973-as jom kippuri habortt kovets arab ola-
jembarg, illetve az irak—irani hdborut kovets kéolajtermelés-visszaesés volt, amelyek
egyuttesen azt eredményezték, hogy a kéolajarak az egekbe szoktek. A nyersolajarak
hossza tava aralakulasat bemutaté adatok szerint, az 6tvenes és hatvanas évek soran
a nyersolaj redlara inkabb csokkent, de 1971 és 1987 kozott tobb izben is kordbban
elképzelhetetlen aremelkedésekre kertilt sor a nyersolaj piacdn. Nyilvan a vietnami
hébort szintén hozzdjarult az energiadarak emelkedéséhez és a stagflacié kialakuldsa-
hoz. Itt természetesen kindlati oldalrél indulé inflaciérél volt sz6, amelyet nemigen
lehetett hagyomanyos, kereslet-visszafogé intézkedésekkel kezelni.

A stagflaciora az Egyesiilt Allamok kozponti bankja, a FED azonban restriktiv hitelpo-
litikaval valaszolt, amelynek eredményeként a kamatok hirtelen emelkedni kezdtek, de
az dremelkedés ett6l még nem lassult jelentGsebben, hiszen a sztikos és egyre dragabb
nyersolaj miatt szinte az 6sszes fontos termék dra emelkedett. Ennek nyomdn a hossza
tava kamatalakulasi adatok szerint mind dollarban, mind fontban a hetvenes évek soran
igen jelent6s kamatemelkedésekre kertilt sor. Fontban ez a kamatemelkedési szakasz mar
a hatvanas évek soran elindult, dollarban azonban csak kés6bb kerult sor jelentGsebb
kamatemelkedésekre. Bar ezek a kamatemelések nemigen jarultak hozza ahhoz, hogy
a stagflacié gyorsan eltlinjon a vilagpiacrol, ahhoz elegek voltak, hogy az importhelyet-
tesit6 iparositast folytaté fejl6d6 orszagok gazdasagi fejlodését megallitsa. Az emelked6
kamatok miatt ugyanis az iparositdshoz sztikséges hitelek felvétele egyre nagyobb nehéz-
ségekbe titkozott, és a meglevs hitelek torlesztorészletei is — az emelked6 hitelkamatok
miatt — igen gyorsan novekedni kezdtek. Ennek nyoman tobb fejl6dé orszag' hitelvalsag-
ba kertlt, amikor a korabban felvett hitelek visszafizetése is nehézségekbe titkozott.

A GLOBALIZACIO HARMADIK, LEGUJABB HULLAMA
A 20. SZAZAD VEGEN: A WASHINGTONI KONSZENZUS ES
A TRANSZNACIONALIS VALLALATOK UZLETI MODELLJE

A hitelvélsagra az a megoldds kindlkozott, hogy egyrészt a hitelek egy részét elenged-
jék (erre késébb korlatozott mértékben sor is keriilt), illetve kidolgoztak a John Willi-
amson, a washingtoni Institute for International Economics munkatarsanak nevéhez
kothetd, tigynevezett washingtoni konszenzust (Williamson, 1989) a fejl6dé orszagok

tovdbbi finanszirozasi igényeinek megoldasdara. Ennek a lényege az volt, hogy a kor-
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manyok adjak fel a korabbi importhelyettesité iparpolitikdjukat, és a tovabbiakban
inkdbb kulfoldi kozvetlen beruhdzdsok révén oldjak meg a gondjaikat. Ez a javaslat
élesen szemben allt a fejl6d6 orszagok kordbbi, kiilfoldi miikod6tske-beruhdzasokat
(Foreign Direct Investment) élesen elutasité dllaspontjaval.?

Ez volt az az id6pont, amikor a washingtoni konszenzus ajanlasait elfogadva a fejls-
d6 orszagok, illetve a volt szocialista orszigok — tobbé-kevésbé — lelkesen feladtak ko-
rabbi elzarkézasi stratégidjukat, és megnyitottak gazdasagukat a kilfoldi beruhdzasok
el6tt (a latin-amerikai gazdasagi novekedésre vonatkozéan lasd pl. Solimano-Soto,
2005 elemzését).

Mig kordbban a nemzetkozi kozvetlen beruhdzisok és az ezek nyomdn kialakulé
transznacionalis vallalatok (tnv-k) egyaltalin nem voltak jellemz&ek a vilagban, a hetve-
nes évek végétol kezdve ezek a beruhazasok, illetve a tnv-k egyre jelentGsebbekké valtak.
Ez volt a globalizaci6 1 hulldma, amely alapvetSen kiilonb6zott a kordbbiaktol. A hetve-
nes évek globalizacidjara az volt jellemz6, hogy megjelentek a tnv-k, a nagy nemzetkozi
vallalatok, amelyek mtikodési modellje az volt, hogy a termelést kiszervezték az alacsony
bérti orszagokba, mig a termékeket a gazdag, magasabb bérti, fejlett orszagokban igye-
keztek értékesiteni (lasd erre vonatkozéan pl. Katona et al., 2013). Végs6 soron ez a mo-
dell megvalésitotta a ,vasarolj olcson, és adj el dragan” alapelvet, és ezen drkiilonbségek
kovetkeztében ezek a nemzetkdzi nagyvallalatok minden kiilonodsebb erdfeszités nélkiil
hihetetlentil magas extraprofitra tudtak szert tenni, amit tovdbb er&sitett az elmaradott
orszagok azon politikdja, amelynek sordn kiilonleges adokedvezményekkel és specidlis
tdmogatdsokkal igyekeztek el6mozditani a multik betelepedését. Az egyes telephelyek
kozti dru- és szolgaltatdsmozgads, illetve az drak mesterséges torzitdsa révén a multik je-
lentSs ado6zasi elényoket is szereztek (ezt hivjak transzferarazasnak), aminek kovetkez-
tében e vallalatok extraprofitja még tovabb novekedett (lasd pl. UNCTAD, 1994-2017).

Sok kutaté elemezte mar kritikusan napjaink transznaciondlis vallalatokon alapulé
globalizdciojdt, és hogy a Nobel-dijas Stiglitz és Krugman mellett masokra is utaljunk,
meg kell emliteni Dani Rodrik, Piketty, Venables frasait, illetve a magyar kutatok koziil
Csath Magdolna, Pasztor Szabolcs, Katona Klara, Arva Laszl6 és masok munkait, akik
az elmult hisz év sordn folyamatosan elemezték a globaliziciés trendeket, és felhivtak
a figyelmet a globalizdcio visszdssagaira.

A BERKULONBSEGEK FENNMARADASA A 20. SZAZAD VEGETOL

A 20. szdzad végétol kezdve a globalizacié 1ij, nemzetkozi vallalatokon felépiil6 mo-
delljében egy olyan tizleti rendszer alakult ki, amelyben a fejlett orszdgokban magasak
voltak a bérek, és itt vették meg (dragan) a vilag tobbi részében megtermelt javak és
szolgdltatasok nagy részét, mig a szegényebb, elmaradott orszigokban a munkabérek
alacsonyak maradtak, és igy olcson meg lehetett ott termelni a gazdag orszagokban
értékesitends javakat és szolgdltatasokat. Ebben a rendszerben a gyakran csak egysze-
riden ,multiknak” nevezett transznacionalis vallalatoknak igen el6ny6s volt, hogy az
elmaradt orszdgokban levs termel6iizemeikben olcsén vasaroltak, és a centrumorsza-
gokban a gazdag vev6knek dragin tudtdk eladni a termékeiket.
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Ugyanakkor az elmaradott orszdgokban mtikodé, hazai kis- és kozépvallalatok egy-
re sulyosabb gondokkal ktuzdottek a globalizalt gazdasigban. Mikdzben a multiknak
rendszerint nem okozott komolyabb gondot a munkdsok megfizetése és a sok esetben
a béreket terhel6 igen magas kozterhek, els6sorban tarsadalombiztositdsi jarulékok
kigazddlkoddsa sem, addig a hazai piacra termeld kis- és kozépvallalatok nem voltak
képesek az olcsén megtermelt javakat és szolgdltatasokat dragan eladni, mert rend-
szerint ezek a kisebb vallalkozdsok csak a helyi, hazai piacra termeltek, ahol a maga-
sabb drakat nem lehetett érvényesiteni.? Az ezen orszagokban miikodé kis- és kozepes
vallalkozasok ennek nyoman egyre inkdbb rakényszertltek az adécsalasra, és egyre
kiszolgaltatottabbak lettek a politikai elitnek, amelyt6l folyamatosan gazdasagi timo-
gatast és egyéb kegyeket vartak talélésuk érdekében, és amelyeket rendszerint busasan
vissza is fizettek ennek az elitnek.

Kualonosen komoly gondokat jelentett ez azon orszagokban, amelyekben a mun-
kabérek joval alacsonyabbak voltak, mint a fejlett, gazdag orszdgokban. Kulonosen
akkor vilt silyossa ez a probléma, ha az elmaradt alacsony bérti orszagbdl viszonylag
konnyen lehetett kivindorolni a magasabb béri centrumorszdgokba, mint példaul az
Eurépai Uni6 keleti térségeibdl a térség nyugati felébe. Ebben a helyzetben szamos
orszag szinte kitiriilt a munkaerd elvindorldsa miatt. Magyarorszag sszesen tizmillié
lakosabdl egyes adatok szerint mintegy félmilliéan hagytak el az orszagot 2004 és 2017
kozott, hogy Nyugat-Eurépdban dolgozzanak, de Bulgaria, Romania, Horvatorszag
vagy a balti allamok is hasonl6, ardnyaikban azonban sokszor stulyosabb emberveszte-
séget szenvedtek el. Természetesen az 6\nmagaban még nem igazan tragikus, hogy a
lakossag szama alacsonyabb lesz, mint kordbban volt, de maga az d&tmenet er6sen meg-
viselte ezen orszagokat. Kulonosen az okoz problémat, hogy elsésorban az innovativ,
magasan képzett fiatalok mennek el, és az id6s, sok esetben eltartasra szorulé lakosok
maradnak otthon, akiknek a nyugdijfinanszirozisat, valamint egészségiigyi rendszer-
rel val6 ellatdsat az dllamnak nem konnyti megoldani. Ezen orszigokon még az sem
segit, ha kozpontilag el6irjak a minimadlbérek emelését, mert mig a centrumban és
a periférian egyarant jelen 1év6, olcsé munkaer6t haszndlé és a termékeket dragan
elad6 multik rendszerint konnyedén képesek kitermelni a magasabb béreket, a helyi,
kevésbé gazdag, alacsonyabb vdsdrléereji piacra termeld kis- és kozépvallalkozasok
altaldban nem képesek a béremelést draikban a vevékre atharitani.*

A 20. szazad végén kialakult globalizaciés rendszer befagyasztotta a bérkulonbsé-
geket a szegény és gazdag térségek kozt, valamint hozzdjarult a vagyonkoncentracio
kordbban nem latott novekedéséhez (a vagyonkulonbség novekedésérdl lasd Piketty,
2015; Rodrik, 1997; The World Bank, 2017 anyagait).

A BERFELZARKOZAS KERDESEI AZ ELMARADOTT ORSZAGOKBAN

Egyértelmd, hogy a perifériaorszagok bérei automatikusan nem képesek felzarkoz-
ni a centrumorszagok béreihez, nyilvinval6an nem azért, mert eltéré hatékonysagu
termelés folyna a centrumban és a periféridban. Ha igy lenne, nem lehetne megin-
dokolni, hogy a kelet-eurépai dolgozék mitél taltosodnak meg hirtelen, és miért né
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meg a termelékenységiik, amint kikertilnek Nyugat-Eurépdba. A valésigban inkabb
arrél van sz6, hogy a nagy nemzetkozi véllalatok szindékosan az alacsony hozzaadott
értékd, olcso, alacsony bérti, képzetlen munkaer6t igényls tevékenységeket telepitik
at a kelet-eurépai perifériaorszigokba, és ezért mesterségesen alacsonyan tartjak ott
a béreket, amihez még a magas ad6ék, vagyis a béreket terhel6 elvonasok (személyi
jovedelemado, tarsadalombiztositasi befizetések) is hozzajarulnak, csokkentve a nett6
bérszinvonalat a szegényebb orszagokban.’

Ebben a helyzetben nem lehet valéban hatékony megoldds a kotelez6 minimalbér
felemelése a perifériaorszagokban, ugyanis — szemben a transznacionalis vallalatokkal
— a helyi piacra termel6 hazai kis- és kozépvallalatok a magasabb béreket nem tudjak
kitermelni. Az igazi megolddst csak az jelenthetné, ha a gazdag centrumorszagok és a
szegény perifériaorszagok kozti munkabérkilonbségek csokkentése érdekében a sze-
gényebb orszdgokban, mint amilyen Magyarorszag is, a vallalatokat terhel6 elvonasok
és adék (mint amilyen példaul a tarsadalombiztositdsi elvonasok, valamint a tarsasagi
jovedelemado) egy részét a vallalati mérethez kotnék.® Ebben a helyzetben a kis mére-
tt vallalkozasoknak alacsonyabb tarsadalombiztositasi elvonasokat, illetve alacsonyabb
tarsasagi adokat kellene fizetnitik. Ezzel a rendszerrel jelent6s mértékben ki lehetne
kiiszobolni a nemzetkozi nagyvallalatok jovedelmi szivattydjanak azon hatdsait, ame-
lyek gatoljik a helyi kis- és kozépvillalkozasok helytalldsat. Ok ugyanis a bérverseny-
ben ma képtelenek 1épést tartani a nagy multikkal, és emiatt folyamatosan elvesztik a
legképzettebb dolgozoéikat.

A VALLALATI MERET SZERINT DIFFERENCIALT
ELVONASI RENDSZER JELLEMZOI

Villalati demogrdfia Magyarorszdgon a rendszervdltdst kovetden

2016 és 2018 kozott a nominalis dtlagkereset emelkedése a versenyszektorban 23%
korul varhaté (MNB, 2018:24). A belfoldi arak ehhez képest (szerencsére) meglehe-
tosen stabilak.” Ez azonban azt is jelenti, hogy az arak emelésével csak kisebb részben
lehet kompenzalni a megemelkeds koltségeket.

Mindez els6sorban a kisebb cégek szamdra hatranyos, mert 6k zomében a belsé
piac felé orientalodtak. Ezért a szocialis hozzajarulasi adé (a tovabbiakban szocho)
2019. évi 2%-o0s csdkkentésén tul, a kisebb cégeknél tovabbi adékonnyités lenne in-
dokolt. Mar csak azért is, mert ezek a cégek bizonyos fokig két tliz kozé kerultek. Az
egyik oldalon allnak a multinaciondlis cégek, amelyeknek a magas nyereséghozamuk
miatt a jelenlegit 25—40%-kal meghaladé6 bérek kifizetése utan is b6ségesen maradna
profitjuk. A masik oldalon allnak katds cégek, amelyek szama lassan eléri a 250 ezret.
A katas cégeknél alacsony az adészint, s6t, ha novelik a bevételeiket, azutdn semmi
potlolagos adét nem fizetnek. Noha nem hissziik azt, hogy egy 20-30 f6s kereskedel-
mi vagy ipari vallalkozast egyszemélyes katds cégek helyettesiteni tudnanak, az mar
konnyen elképzelhet6, hogy egy cég a 25 f6s dolgozéi létszimanak a kétharmadat
papiron ,kiszervezi”.® Ekkor az araiban béven ald tud kindlni a korabbi versenytarsai-
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nak, azoknak, akiknél a dolgozék tovabbra is normal moédon, alkalmazottként van-
nak bejelentve.

A kisebb méretti cégek kedvezményes elbirdldasa azért is fontos, mert tarsadalmi
okok miatt is szitkséges lenne megerGsiteni a kdzepes nagysdgu cégek taborat. Ennek
az a f6 Gtja, hogy a kisebb cégek egy része szamara valés lehetséget teremtiink ahhoz,
hogy kézepes méretii céggé novekedjenek. Ez a vidékfejlesztés érdekében is kardinalis
jelentségti lehet, ugyanis a vidéki térségekben a stabil kozépvillalkozasok biztositjdk
(biztosithatndk) a térség gazdasdgi és tarsadalmi stabilitasat.

Ha szemugyre vesziink egy kistérséget vagy jarast, igy mindenhol taldlni legalabb
10-15 kisvallalkozast. J6 résziik képes volt arra is, hogy talélje a vilsidg id6szakat. Ezek
a cégek altalaban helyi er6forrasokra timaszkodnak, és nem kinai vagy indiai alap-
anyagot, alkatrészeket munkalnak meg. Ha megemelkednek a koltségeik, a helybeli
tulajdonosok akkor sem menekiilnek el gyorsan (szemben a kalfoldi tulajdonosokkal,
akik ilyen esetekben rovid idén belul szedik a sdtorfdjukat, és odébballnak).

Fel kell hivni a figyelmet arra is, hogy az elmult négy esztend6ben hazankban a na-
gyobb cégek sulya emelkedett.? Ez azt latszik igazolni, hogy béremelkedés ide vagy oda,
a kalfoldi cégek kells nyereség mellett megtaldljak a szamitasukat Magyarorszagon.

Elvileg a ,vallalatok demografidja” az a kérdéskor, ahol adatokat, elemzéseket lehet
megtudni arrél, hany éve mtikddnek a vallalkozdsok egyes csoportjai. A nemzetkdzi-
leg egységes felfogasban publikdlt adatok azonban csak a felszint jelzik. Azt megtud-
hatjuk, hogy az 1-5 évvel azel6tt alapitott, adott méretkategoéridju cég 1étezik-e még
par év mulva. Azt viszont nem, hogy a koézepes vagy kisebb vallalkozdsoknak mekkora
hdnyada érte meg a tiz-, tizenot vagy épp a huaszéves kort. De azt sem, hogy dtlagosan
hdny évesek az adott csoport vallalatai.

A publikilt adatokat az alabbiakban a kis- és kdzepes vdllalatok esetében elemez-
zuk. Megéllapithat6 az 1. tabldzat alapjan, hogy a cégek cserél6dése Magyarorszigon
nem tdl intenziv. A 2011-2015-6s id6szakban a 10-19 6s cégekbdl évente atlag 482
darab (2,7%) 1j cég lépett be a piacra, de bel6litk meg is sztint 581. A 20—49 f6s cégek
kozil a belépd évi 147-tel (1,7%) szemben megsziint évi 199. A kodzepes nagysagu
cégek esetében a 61 beléps céggel (1,3%) szemben évente megsztint 69 cég.'’ Fontos
azonban hozzitenni azt, hogy az egyes csoportokban a megsztiné cégeknek mintegy
fele épp azok kozul keriil ki, amelyeket 1-5 éve inditottak el.

1. tablazat: Villalati demogrdfiai adatok Magyarorszagon, 2010 és 2014 kozitt

Vallalatméret (f6) 10-19 20-49 50-249
2009. évi dllomany (db) 18 067 8613 4640
Valodi 1j vallalkozasok szama (éves édtlag, db) 482 147 61
Valédi megsztint vallalkozasok szama (éves atlag, db) 581 199 69
Valédi j vallalkozasok szama (éves atlag, %) 2,7% 1,7% 1,3%
Val6di megsziint vallalkozdsok szima (éves dtlag, %) 3,2% 2,3% 1,5%

Forras: Sajat szamitds a KSH adataibol"
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A tablazat alapjan arra lehet kovetkeztetni, hogy nalunk a 10-20 f6s vagy akar az
50-150 f6s cégek zome legalabb 7-9 éve muikodik. Feltehets, hogy kozuluk akar 40-
50%-ot kitesz azoknak a cégeknek az aranya, amelyek mar 12-15 éve 1éteznek.'? A Kkis
és kozepes méretii cégek lassu vdllalatcserélédése mellett jelentSs értéket képvisel egy
kistérségben az, ha egy kisebb vagy egy kozepes méretli cég 7-8 vagy akar 15 éve is
stabilan gazddlkodik. Ugyanis, ha valami miatt mondjuk az 6t6dtik, hatoduk hirtelen
kiesne a sorbél, akkor tjabb 6-8 évbe is beletelhet, amig hasonlé nagysiagu cégek 1ép-
nek majd a helytikre.

Villalati demogrdfia Lengyelorszagban

Lengyelorszdgban a megel6z6 4-5 évben belépd cégek szama, tulélési jellemz6i mel-
lett arrél is ad kozre adatokat a statisztikai hivatal, hogy ezek hany embernek adnak
munkat, mekkora az drbevételik, a nyereségtk, a beruhazasuk.

2. tablazat: A 2012 és 2016 kozitt alapitott vallalatok ardnya az adott méretkategoriaban
Lengyelorszagban, 2016-ban

Vallalatméret
2016. év . .
mikro kis kozép | nagy
Foglalkoztatottak ardnya 29% 16% 8% 5%
Nyereség ardnya 28% 13% 9% 2%
Arbevétel ardnya 30% 13% 6% 5%

Forras: Activity of Non-financial Enterprises in 2016, 508. 0.

A fenti tablazat szerint Lengyelorszigban a kis méretti cégek foglalkoztatottainak
84%-a (az arbevétel 87%-aval) olyan vallalkozasoknal dolgozott 2016-ban, melyek mér
legalabb 6t éve miikodtek.'* A kozepes nagysagu cégek foglalkoztatottjainak pedig a 92%-
a (az osszarbevétel 94%-aval) a mar legalabb 6t éve 1étez cégeknél volt. Csak a mikrocé-
geknél mutatkozott jelentdsebb ttemi cserélédés. De még ott is az dsszproduktumnak
(és a foglalkoztatottaknak) csak a 30%-a szarmazott az 6t évnél fiatalabb villalkozasoktol.

Amennyiben id6északonként hasonlé adatokat Magyarorszagra vonatkozolag is
publikdlnanak, akkor a maindl objektivebben lehetne elemezni a vallalati szerkezetet,
ami hozzdjarulhatna a kkv-politika jobb megalapozasahoz.

A 2016-2018. EVI KERESETI ES ADOVALTOZASOK
BECSULHETO HATASAI

A 3. tabldzat mutatja, hogy a kereseti, illetve adévaltozdsok nett6 hatdsa a kisvallalatok
bazisid6szaki eredményének tobb mint a harmadat felemésztette hazankban 2016 és
2018 kozott. Ezzel szemben a nagyvallatok esetében csak az eredmény 13%-at vitték
el a valtozasok. A kozépvillalatok a két csoport kozott dllnak, a véltozdsok itt az ered-
mény 6todét emésztették fel.
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3. tabldzat: A keresetemelkedés és adicsokkentések egyenlege Magyarorszdgon

2016 és 2018 kozott'®
A hatas a bazisidészaki eredmény %-aban
Villalati méret
Nagyvallalat -13%
Kézepes vallalat -19%
Kisvillalat -35%

Forrds: Sajat becslés, a szamitdshoz felhasznalt adatforrds: hitps://nfsz.munka. hu/bertarifa/adattar2017/
index. html

JAVASLATOK AZ ELVONASOK MERETNAGYSAG SZERINTI
MERSEKLESERE

Célszert lenne a vallalkozdsok els6 6tvenmillié forintnyi bérkiaddsa utdn alacsonyabb
szochot kivetni. Szerintiink 7%-kal csokkentett mértéki elvonas javasolhat6 a minden-
kori szochoelvondshoz képest. Tehat a 2019-ben 17,5%-ra csokkend szocho mellett
10,5%-ot kellene fizetni az elsé 50 milli6é Ft utan.

Elgondolasunk szerint ezt a kedvezményt minden cég megkapna az alkalmazottak
részére fizetett bérek utin. A kisebb és a nagyobb cégek kozott az eltérés abban lenne,
hogy egy 10-12 6s cég teljes évi bérkifizetése kedvezményes lenne, mig egy kétszaz
f6s cég esetében csak a janudri bérkifizetés lenne kedvezményes. Ahogy elérné a cég
bérkifizetése az 50 millids szintet, tigy az a f6lotti részre mar a normal elvonasi kulcsot
kellene alkalmazni.

Becsléstink szerint a fenti rendszer éves szinten a versenyszektorban 210 milliard
Ft allami bevételkiesést eredményezne (az idei bérszinvonallal szamolva).'® A varhat6
hatas 10%-a jelentkezne olyan kisvallalkozasokndl, amelyeknél a bérkoltségnek jelen-
t6s hanyada 50 milli6 felett, tovabbi 10%-a pedig a kdzepes vagy nagyobb cégek bérei
utan jarna.

KOVETKEZTETESEK, AZ EREDMENYEINK ERTELMEZESE

Véleménytink szerint az el6z6ekben a szakirodalom alapjan bizonyitottuk, hogy a
20. szdzad végi ,harmadik globaliziciés hullam” lényege az, hogy a kiilonb6z6 or-
szagokban telephelyekkel rendelkez6 nagy nemzetkozi vallalkozdsok eredményesen
hasznaljak ki az egyes orszagok eredends ar- és bérkiilonbségeit, és ennek nyoman,
a termelés optimalis térbeli szervezése révén, képesek jelentds extraprofitot realizil-
ni, amely lehet6ség azonban a f6ként a helyi piacokra értékesité kozépvallalkozasok
szamdra mar nem all nyitva. Ez a nagyvallalatok térbeli elhelyezkedésébdl szarmazo
versenyel6ny jelentés mértékben gitolja a perifériaorszagok felemelkedését, ugyanis
a helyi vallalkozasok a helyi munkaerd szamara nem képesek magasabb béreket fizet-
ni, és ezért ezek a helyi kozépvallalkozdsok vagy tonkremennek, vagy integralédnak a
nagy nemzetkdzi vallalati rendszerbe. A helyi kozépvallalkozasok helyi dolgozéi pedig,

190



Polgari Szemle - 14. évfolyam 1-3. szdm

amint erre lehet6ség nyilik, elvandorolnak olyan centrumorszdgokba, ahol magasabb
béreket képesek elérni.

Az dltalunk javasolt ,méretfiiggd villalati ad6zdsi és tdrsadalombiztositdsi rend-

szer” alkalmazasa révén

— a helyi kozépvallalkozasok versenyhdtranya csokkenthets lenne;
— a perifériaorszigok gazdasagi fejlédését alapvetGen veszélyeztetd munkaers-el-

vandorlas pedig legaldbbis lelassithatéva valna.

Raadasul mindezt oly médon lehetne kezelni javaslatunk dltal, hogy k6zben nem

borulna fel a koltségvetés egyensulya sem.

JEGYZETEK

Egyébként fontos fejlemény volt, hogy az emelkedd kamatok hasonlé mértékben stjtottdk az iparositast
kiilfoldi hitelekkel finanszirozé kelet-eurépai orszagokat, igy Magyarorszagot is, ami aztan jelentés mér-
tékben hozzijarult ezen orszigokban a szocialista rendszer dsszeomldsihoz és a kapitalista atmenethez.
Az angol szakirodalomban FDI-nak, azaz Foreign Direct Investmentnek nevezett jelenség azokat a fajta
kiilfoldi beruhazasokat jelzi, amelyeknek jellemzoje, hogy a kulfoldi tulajdonosoknak meghatarozo sze-
repe van a leanyvillalatok tizemeltetésében. A kilencvenes évek elején az ilyen beruhdzasokat a magyar
szakirodalomban ,kulfoldi miikod6toke-beruhdzasoknak” nevezték, majd késébb a ,kilfoldi kozvetlen
beruhazasok” kifejezést kezdték hasznélni. Mindkét esetben arrél van sz6, hogy a kiilfoldi tulajdonosok
meghatdrozo6 szerepet jatszanak a kalfoldon mtikods leanyvallalatuk miikodtetésében, és az altaluk ki-
nevezett vallalatvezetés révén eldonthetik, mit termeljenek, mennyi és milyen munkaerét vegyenek fel,
mennyit fizessenek azoknak, illetve hogy kinek, milyen aron értékesitsék a termékeket és szolgaltatasokat.
A kkv-k exporttevékenységére vonatkozéan lasd pl. Deli-Gray Zsuzsa és Bernschiitz Maria tanulmanyat
(Deli-Bernschiitz, 2006).

A tarsadalombiztositasi rendszer részleges reformjarél tobb cikk is késztlt az elmilt évek soran, ezek
kozt ki kell emelni Arva-Giday-Madi, 2017 azon, a Valdsagban megjelent tanulményt, amely a skandi-
nav orszigok mintdjara az egészségbiztositast a koltségvetésbol javasolta volna fedezni, ezdltal lehetové
téve a redlbérek jelent6sebb emelését.

Az ad6éKk, vagyis a tax wedge fogalmat és az egyes orszigokban, napjainkban e téren tapasztalhaté elté-
réseket az OECD folyamatosan elemzi, és az OECD egyik honlapjan (https://data.oecd.org/tax/tax-
wedge.htm) igen jol szemléltetik is.

A tarsasagi ad6 (tao), valamint a béreket terhel6 elvondsok (tb-jarulékok) mellett nyilvin lehetne gon-
dolkodni a fogyasztasi adok (mint pl. az dfa) mértékének véllalati nagysiaghoz kapcsolasén is, de mivel ez
a megoldas jéval bonyolultabb lenne, ezért jelen javaslatunkban erre nem tértink ki, bar elvben magat
az Otletet nyitva kell hagyni.

Ebben szerepe van annak, hogy az ad6zas mar nem sarkall bér-ar spirdlra. Az inflatorikus hatds legyen-
giilt a kirfvéan magas marginalis adérés csokkentésével, a tobbkulcsos szja-rél valo letéréssel (lasd Giday,
2017:144).

Bér ez a megoldas az adotorvényekbe titkozik, ennek ellenére b6ven lehet olyan példdkat taldlni, ahol
a munkabéreket nem alkalmazotti jogviszony keretében fizetik, hanem katas alvillalkozékként dllnak
kapcsolatban a dolgozéikkal.

2013 és 2016 kozt az alkalmazottak szima a nagyvallatoknal 20%-kal nétt, a kisvallalkozasoknal 12%-kal, a ko-
zépvillalkozasoknal ezzel szemben csak 4%-kal, http://statinfo.ksh.hu/Statinfo/haViewer.jsp adatai szerint.
Az adatok a valsag rombol6 hatdsét is tiikrozik; a vallalati demografia adatai alapjan egyenlegében csok-
kent a vallalkozédsok szima. Az elmuilt 4-5 évben a miik6d6 véllalkozdsok szama mar érezhetSen névekvo
(2013 és 2016 kozt a kisvallalkozasok szama 12%-kal nétt, a koézépvallalkozasok szama pedig 5%-kal a
http://statinfo.ksh.hu/Statinfo/haViewer.jsp adatai szerint).
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1 www.ksh.hu/docs/hun/xftp/idoszaki/valldemog/valldemog15.pdf.

12 Ezek becsléséhez semmiféle publikalt adatot nem talaltunk Magyarorszagra vonatkozoélag.

¥ https://stat.gov.pl/en/topics/economic-activities-finances/activity-of-enterprises-activity-of-~compani-
es/activity-of-non-financial-enterprises-in-2016,1,10.html.

" Azaz 2012 el6tt alapitottak ezeket.

15 Az elemzett valtozasok: a szocialis hozzajarulasi ad6 5%-os, majd 2,5%-os csokkentése (2017, illetve 2018),
a tarsasagiad6-kulcs levitele 9%-ra 2017-t61 (a kordbbi 10, illetve 19%-r6l).

16 Sajat szamitds, melyhez az adatok forrasa https://nfsz.munka.hu/bertarifa/adattar2017/index.html,
illetve www.ksh.hu/docs/hun/xftp/idoszaki/valldemog/valldemog15.pdf.
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